e Lauro Nucci

&) 52100, AREZZO

Capacita E @ = Sviluppo reti commerciali = Doti comunicaiive
Compelenze « Coordinamento terriforicle e Eliaborazione preventivi
* Accordi B2B e corporate + Gestione operazioni
* Consulenza finanziaria commerciali
¢ Finanziament al consumo = Pensiero critico
* Negoziazione commerciale « Tecniche di negoziazionse
» Formazione reti vendita + Gestione del confiiti
» Problem solving « Tecniche di comunicazione
= Uso software gestionali efficace
» Gestione del portafoglio clienti « Assistenza client

= Autonomia organizzativa

Esperienze @
Lavorglive E
Professionali

® Impiegato commerciale
FINARCO SRL - Agente in attivitd finanziaria (Deutsche Bank) - Arezzo
« 18 accordi B2B attivati in 6 mesi con rivenditor per finonziomenti ol
COoNSUMo
* 14 aziende corporate strutturate nellarco di 12 mesi{>100 dipendenti)
= 160.000€ media mensile di finanziamenti gestiti
» 5 2ME chiusi su 4,3M€ di obiettivo annuale (+21% overperformance)
* Responsabilitd diretia sul budget personale e supporfo budget sportelio
Corciano
» 10 nuovi clienti attivati mensiimente {media)
* Sviluppo convenzioni con Carabinier, Polizia, Guardia di Finanza, CAF e
Patronati

050024 @ Personal advisor
SCM SIM SPA - Arezzo

« Portafogiio attivo: 1,500.000€ in 12 mesi

* 35 clienti attivi
* Sviluppo soluzioni integrate per imprese e privali

3-09.2004 @ Fondatore
Stauio LaN - Arezzo

e

» Creazione e sviluppo di shruttura consulenziale mulli-settors fino ad un
numero massimo clienti di 150

» Coordinamento pariner specialistici

¢ Sviluppo soluzioni in ambito assicurativo, finanziario, energetico e
ristrutturazione aziendale



Compelenze
Distintive

L aeern Nt

Sviluppo reti commercial
Coordinamenio territoriale multi-seds
Budget management

Accordi B2B e corporate

Recruiting e formazione rete vendita
Monitoraggio KP

Negoziazione contratti

Leadership commerciale



